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Qui sont les “B

On les cite souvent en confé-
rence de presse lors de pré-
sentations de start-up régio-
nales. On en entend souvent
parler, a la télévision, lors de
programmes dédiés a 'entre-
prenariat. Mais, en réalité,
gui sont ceux qu’on appelle
les “Business Angels” ?
Comment intégrer ce réseau
structurant de ’écosystéme ?
D’oll vient leur argent ? Ré-
ponse a occasion du séminai-
re d’automne des BFC Angels,
gui se tiendra ce mercredi.

m Soutenir les start-up
en trois volets

« Un “Business Angel” est une
personne physique qui apporte
une aide claire aux jeunes entrepri-
ses “a potentiel” a trois niveaux :
en apportant son réseau et son
carnet d’adresses, en améliorant
les projets et en apportant une aide
financiére », résume trés simple-
ment Pierre Vieillard, président
des BFC Angels, I'association ré-
gionale qui regroupe une soixan-
taine de “Business Angels”. Il rap-
pelle que les “BA” sont « des
facilitateurs » d’affaires et permet-
tent aussi d’apporter du « crédit »
aux dossiers notamment pour ob-
tenir des préts bancaires ou des
demandes de subventions.

Pour étre soutenue par ces “men-
tors”, les entrepreneurs présentent
leur projet en séance pléniere de-
vant les membres de I'association.

Pierre Vieillard et France Ollier, respectivement président et déléguée
générale des BFC Angels, résument I'état d’esprit et dévoile les montants
des tickets d’entrée pour devenir un “Business Angel”. Photo LBP/M.M.

Apres une instruction tres longue
- trois a quatre mois - et scrupuleu-
se de leur dossier, ils peuvent réali-
ser un tour de table et réussir une
levée de fonds ou, alors, voir leur
dossier tout simplement refusé.
Chaque année, pres de 70 candi-
dats tentent leur chance, pour six a
sept élus seulement par année.

m Qui sont ces “anges
des affaires”
et quel est le ticket d’entrée ?
« La trés grande partie du temps,
ce sont des chefs d’entreprise qui

viennent de tous les secteurs : in-
dustrie, médical ou numérique. Ils
se féderent par zone géographi-
que, comme chez nous, ou par thé-
matique, comme les Mer Angels
ou Forinvest dédié aux investis-
seurs dans le monde de la forét »,
précise France Ollier, déléguée gé-
nérale des BEFC Angels.

Des patrons qui préferent sou-
vent rester « anonymes » et veu-
lent soutenir I'écosysteme en pa-
riant sur l'innovation et en
souscrivant au capital des jeunes
pousses prometteuses. IIs appor-

tent « en moyenne 100 000 € par
projet ».

[Is sont entre sept et quinze a
chaque investissement et misent
environ 10000 € chacun sur le
méme candidat. « Attention, ils
doivent rester actionnaires minori-
taires : il ne s’agit pas de créer des
filiales et des holdings, mais d’en-
trer au capital avec leur propre
argent, a titre personnel en s’expo-
sant au méme risque que les créa-
teurs », rappellent nos interlocu-
teurs.

m Objectif : revendre
lorsque la start-up est mature

Bien sfir, le but des investisseurs
est de réaliser une « belle affaire »
et un “BA” a toujours pour objectif
deressortir du capital de la start-up
entre « cing et sept ans plus tard »,
lorsque la jeune société s’est struc-
turée en “scale-up” ou en PME.

« Linvestisseur peut alors reven-
dre ses actions au créateur de I'en-
treprise ou a un autre fonds d'in-
vestissement qui aura les moyens
d’accélérer la croissance de 'entre-
prise. Mais... n'oublions pas de di-
re qu'étre “Business Angel” est ris-
qué :la start-up peut faire faillite et,
la, c’est une perte du capital. Il peut
aussi investir dans une société qui
végete et ne jamais pouvoir reven-
dre. » Dans ce dernier cas, le “Bu-
siness Angel” devra donc « dyna-
miser » son poulain afin de réussir
son coup.

Marie MORLOT

usiness Angels”?

BFC Angels: quien
profite en Bourgogne-
Franche-Comté ?

Née en 2004, l'association
BFC Angels soutient une tren-
taine d’entreprises en région.
Parmi elles, de nombreuses
innovent dans le domaine de
I’agroalimentaire, secteur
structurant de la région Bour-
gogne-Franche-Comté.

On pense par exemple a Agri-
Echange, une plateforme
d’échange de travaux, maté-
riels, main-d'ceuvre, matiéres
premiéres entre agriculteurs
sans sortie de trésorerie, a Ka-
ryon, qui propose de renfor-
cer la tracabilité alimentaire,
ou encore a Scanopy, expert
de 'imagerie viticole qui offre
aux viticulteurs des outils d'ai-
de a la décision pour réduire
les intrants.

En Sadne-et-Loire, AUM Bio-
sync est une deep tech macon-
naise qui édite des solutions
d’aide et d’assistance aux pro-
fessions soumises aux horai-
res atypiques et au travail de
nuit. L'association fera
d’ailleurs le point sur ses acti-
vités et les projets a venir lors
de son séminaire d’automne
qui se tient ce mercredi 9 no-
vembre dans les locaux de Di-
jon Métropole.



